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Mercado de Óleo e Gás é tema de 
encontro na Parker
Workshop de óleo e gás reúne especialistas em dois dias de evento
Atualmente a Parker está 
posicionada entre os grandes 
fornecedores mundiais de 
tecnologia para o mercado de 
Óleo e Gás e oferece produtos 
e soluções que abrangem 
aplicações que vão desde a 
exploração até a distribuição 
ao consumidor final. E foi 
pensando no crescimento 
deste mercado, que será foco 
da Parker Brasil em 2010, 
que a empresa realizou o 1º. 
Workshop de Óleo e Gás.

O evento aconteceu nos dias 
15 e 16 de outubro, na sede da 
Divisão Filtração da Parker, 
localizada no distrito Eugênio 
de Melo, em São José dos 
Campos. Na programação, 
especialistas de produtos e 
mercado da Parker tiveram 

a oportunidade de expor 
ideias e discutir sobre linhas 
de produtos, tendências de 
mercado, oportunidades 
de atuação, entre outros 
temas ligados ao segmento. 
Cerca de 65 vendedores e 
distribuidores de todas as 
linhas de produtos Parker 
participaram do Workshop.

A abertura do evento foi 
feita pelo Gerente de Vendas 
e Marketing, Luiz Roberto 
Moura e seguida por uma 
apresentação sobre o Winmap 
– ferramenta de marketing 
estratégico utilizada pela 
Parker (saiba mais sobre a 
ferramenta no quadro abaixo). 

Os dois dias de evento foram 
marcados por apresentações 

de produtos e casos de sucesso 
das divisões da Parker, além 
de uma palestra sobre as 
tendências e oportunidades 
deste mercado nos próximos 
anos, palestra proferida 
por Alberto Machado Neto, 
Presidente da Câmara Setorial 
de Petróleo e Gás da Abimaq. 
O convidado especial fez uma 
explanação sobre o cenário 
nacional e mundial, e avaliou 
as oportunidades do setor.
 
Além das palestras, a Parker 
montou um showroom 
na própria fábrica para 
apresentar aos participantes 
alguns produtos destaques 
para o segmento.

De acordo com Moura, essa 
é a primeira vez que a Parker 

faz um evento focado em um 
segmento e envolvendo todas 
as divisões do Brasil, o que 
demonstra que a empresa está 
comprometida e alinhada frente 
às oportunidades existentes 
para a Parker neste mercado. 
“Neste encontro, procuramos 
dar ênfase a aspectos que 
permitissem evidenciar 
diferenciais competitivos para 
o setor, principalmente no que 
diz respeito a tecnologia de 
produtos e sistemas. 

Segundo Moura, esse é 
um mercado em franco 
crescimento e o objetivo da 
Parker é ter uma presença mais 
atuante neste mercado dentro 
da América Latina, assim 
como já vem acontencendo 
mundialmente na Parker. 

O Winmap e o Processo de Desenvolvimento de Negócios
O Winmap é uma ferramenta de marketing estratégico que faz parte do processo de desenvolvimento de negócios da Parker em conjunto 
com outras duas ferramentas - Winovation e Winvalue. É um processo lógico que suporta a estratégia da Parker passo-a-passo, auxiliando 
a identificar oportunidades, obter e direcionar recursos, definir prioridades e desenvolver produtos e propostas de valor para o mercado-alvo.

CIESP é palco de encontro entre fornecedores das Divisões Automação e Fluid Connectors

Fornecedores Parker se Reúnem em Jacareí
No dia 23 de setembro a Parker 
realizou mais um Supplier Day 
das Divisões Automação e Fluid 
Connectors. A segunda edição 
do encontro aconteceu no 
CIESP Jacareí e reuniu cerca de 
40 dos principais fornecedores 
das duas Divisões.

Durante o encontro foi dada 
uma visão geral da Parker 
como empresa no mundo e no 
Brasil, além de apresentações 
específicas de representantes 
das áreas de Logística, 
Compras, Lean e Qualidade. 

Entre os palestrantes, estavam 
Edvaldo Oliveira, Gerente 
Geral da Divisão Automação, 
Eduardo Rampinelli, Gerente 

Geral da Divisão Fluid 
Connectors, Rodrigo Palmieri, 
Gerente de Supply Chain, 
Benedito Andrade, Supervisor 
de Qualidade e Israel Leite, 
Lean – Divisões Automação e 
Fluid Connectors.

Segundo Maurilio Goulart, 
Coordenador de Compras na 
Parker, o foco era compartilhar 
com os principais fornecedores 
as perspectivas da Parker, os 
números do ano fiscal de 2009 
–  encerrado no mês de junho, 
e os principais desafios para o 
novo ano fiscal iniciado. “Para 
a Parker, a possibilidade de 
alinhamento de visão junto 
aos fornecedores facilita o 
entendimento dos desafios 

colocados para o novo ano fiscal. 
Esse encontro foi importante 
por ouvirem dos executivos 
da Parker as expectativas e 
possibilidades de negócios entre 
as partes”, explicou.

O encontro registrou também 
a premiação das melhores 

empresas, no que diz respeito 
à performance de entregas 
e qualidade. Na Divisão 
Automação, foi premiada 
a empresa Indústria 
Mecânica Samot Ltda e, na 
Divisão Fluid Connectors, a 
premiação foi para a empresa 
Tubos Petra Ltda. 

Fornecedores atentos

Gerente de Vendas e Marketing para a América Latina Showroom de produtos



Atualmente a Parker oferece solução completa 
para a linha de drives SSD

Novidade Parker em exposição 
nas principais feiras do segmento

Parker Lança Kit para 
Limpeza de Mangueiras

Pirelli Credencia Parker como 
Fornecedor de Sistemas 
Eletromecânicos

Após a identificação 
da necessidade de um 
fornecedor de conversor com 
flexibilidade, confiabilidade 
e certificação CE no país, a 
Pirelli apostou na parceria 
com a Parker. Em 2008, a 
Parker passou a fornecer 
conjuntos de conversores 
da linha de Drives SSD, para 
a reforma da Calandra de 
Tecido Metálico, na Pirelli 
Santo André.

De lá para cá, a parceria 
só vem crescendo e se 
consolidando. Um trabalho 
de mais de 20 anos, onde 
a Parker sempre esteve 
presente em diversos 
desenvolvimentos junto 
a Pirelli. A novidade é o 
trabalho de divulgação da 
linha de Drives SSD.

Porém, de acordo com 
Marcelo Dias, Vendedor da 
Parker, o grande diferencial 
no fornecimento atual é que, 
ao invés da Parker oferecer 
apenas o produto, agora 
oferece a solução completa 
para o cliente. “Sentimos 

a necessidade de levar a 
solução completa e agora 
podemos oferecer não apenas 
os conversores e acessórios, 
mas painéis completos para 
a Pirelli”, conta.

Os primeiros painéis foram 
entregues no final de 
outubro e serão utilizados 
para acionamento de 
motores da corrente 
contínua, que são usados 
nas trafilas de borracha.

Segundo Dias, com este 
trabalho, a Parker passa 
a ser credenciada para 
fornecimento em todas as 
plantas da Pirelli, no Brasil. 
“Esse exemplo nos ajudará a 
abrir novas portas no mercado 
de acionamentos de motor 
CC. Além disso, também nos 
qualifica a fornecer outras 
linhas, como inversores 
de freqüência, redutores 
planetários, atuadores 
elétricos, servomotores e 
drives”, finaliza.

De acordo com Ernane 
Oliveira, responsável pela 

parte eletrônica do processo 
na Pirelli, a Parker já era 
uma grande fornecedora de 
produtos na linha hidráulica e 
pneumática. Com a novidade, 
aliou a oportunidade com 
a necessidade que foi o 
fornecimento de Drives CA/
CC para a Calandra Metálica. 
“A nova performance superou 
nossas expectativas. Estamos 
confiantes nos resultados que 
iremos colher com a utilização 
destes painéis”, disse.

Segundo Ernane, existe 
hoje um poder melhor de 
negociação, no que diz 
respeito ao fornecimento 
da solução completa. 
Porém, essa é a garantia de 
uma aplicação confiável, 
e não mais apenas de um 
produto. “Precisávamos 
dar confiabilidade e 
estabilidade à aplicação 
e essa parceria reflete 
uma performance justa e 
adequada para a utilização 
do equipamento onde o 
painel foi aplicado. Isso tem 
nos garantido o sucesso dessa 
parceria”, finaliza. 

Dessalinizador Traz 
Novas Atenções 
para a Parker

No final de 2008 a Parker 
fez uma grande aquisição. 
A compra da empresa 
Village Marine, nos Estados 
Unidos, fez com que a 
Parker herdasse também a 
produção do Dessalinizador. 
A partir de junho de 2009 a 
Parker passou a oferecer esse 
produto para o mercado, e já 
vê uma atenção especial para 
a nova linha.

O Dessalinizador é 
um equipamento que 
filtra a água do mar e 
a transforma em água 
potável. Este processo se 
dá através de membranas 
de osmose reversa, com 
a água passando por elas 
com alta pressão. 

De acordo com Marco 
Aurelio Cattaruzzi, 
Especialista de Produto e 
Mercado - Divisão Filtração 
a dessalinização de água de 
mar possui duas tecnologias 
principais: a dessalinização 
por membrana de osmose 
reversa – utilizada pela 
Parker, e a destilação multi 
estágios. Segundo ele, o 
segundo processo utiliza 
vapor a alta temperatura, 
fazendo com que a água 
entre em ebulição. Isso exige 
multi passagens para que 
seja eficiente, ocupa mais 
espaço e não é tão eficiente 
como a Osmose Reversa. 
“Além de mais eficiente, nosso 
produto oferece também um 
preço mais competitivo no 
mercado”, garante. 

Esse ano, a novidade já foi 
exposta nas feiras Macaé 
OffShore, na Santos Offshore 
e na Simpoeste Goiânia. Para 
Eduardo Varela Zorovich, 
Diretor Comercial do Grupo 
Zorovich - Distribuidor 
dessa linha de Produtos da 
Parker, a presença na feira 
Santos Offshore 2009 foi de 
fundamental importância 
para aproveitar as atenções 
voltadas ao Pré-Sal e bacia 
de Santos e divulgar os 

equipamentos. “A novidade 
do Dessalinizador foi 
uma atração a parte no 
estande do Grupo Zorovich. 
Conseguimos atrair não só a 
atenção do público, mas de 
muitos clientes potenciais, 
como empresas de navegação, 
exploração de Petróleo e Gás, 
apoio marítimo Offshore e 
muitas outras”, conta.

Segundo ele, autoridades 
da Marinha de Guerra 
Brasileira também estiveram 
presentes no espaço da 
Zorovich. “Durante a 
visita, eles demonstraram 
satisfação com a qualidade 
do equipamento apresentado 
e se alegraram ao saber que 
podem contar com uma 
maior facilidade para sua 
aquisição no Brasil”, diz. 
Eduardo explica que os 
navios de guerra passam 
longos períodos em missão 
no mar e estes equipamentos 
aumentam bastante sua 
autonomia em combate. 

Outro visitante notável na 
feira foi a Petrobras, além do 
Gerente Geral da Bacia de 
Santos, José Luiz Marcusso 
e do Gerente de Suporte 
Operacional da UNBS, 
Luiz Amaury Rediguieri. 
“Marcusso demonstrou 
bastante interesse nos 
equipamentos e confirmou 
o vasto campo de aplicação 
no segmento Off-shore de 
Petróleo e Gás. Demonstrou 
ainda mais satisfação ao 
saber que seu fornecimento, 
instalação e manutenção será 
realizado por uma empresa 
Santista”, conta. 

O Grupo Zorovich, é o 
representante oficial 
para venda, instalação 
e manutenção de toda a 
linha de Dessalinizadores 
da Parker no Brasil. Os 
principais clientes para 
essa linha de produtos 
são a Marinha do Brasil, 
plataformas de petróleo, 
estaleiros e marinas. 

Em outubro, a Divisão Fluid 
Connectors lançou mais 
uma novidade. Denominado 
de Ultra-Clean, trata-se de 
um sistema de limpeza de 
fácil manuseio que  remove 
as impurezas de dentro das 
mangueiras, podendo ser 
fornecido na  versão Kit 
Econômico para limpeza de 
mangueiras de 1/4” a 1.1/4” ou 
Kit  Padrão para mangueiras de 
1/4” a 2”.

Cada kit contém uma maleta, 
uma pistola de limpeza e os 
bicos acopladores. Os projéteis 
(espumas) de poliuretano 
utilizados para limpeza interna 
das  mangueiras são fornecidos 
separadamente na forma de box, 
que variam de 15 a 100 unidades.

Para correta utilização do 
sistema de limpeza, a pistola 
deve ser conectada à uma 
mangueira pneumática de 1/2” 
com pressão entre 80 e 110 psi.

Segundo Marcos Venanzi, 
Gerente de Vendas e Produto 
da Divisão Fluid  Connectors, 
o sistema de limpeza Ultra-
Clean prolonga a vida útil dos  
filtros e demais componentes 
hidráulicos, através da remoção 
eficaz de  partículas metálicas 
ou de borracha, originadas 
durante o processo de corte  
da mangueira, assim como 

poeira e outros contaminantes 
acumulados durante o  
transporte e armazenamento, 
garantindo redução no tempo 
de parada para manutenção 
e significativos ganhos de 
produtividade do equipamento.

Maiores informações estão 
disponíveis no Boletim 
4408-B144 BR, Outubro  2009. 

Painéis para acionamento de 
motores da corrente contínua



Parker Realiza 
Treinamentos de 
Eletromecânica 
e Pneumática

Megapress inicia atividades 
em setembro

Inauguração ParkerStore

Funcionários se reúnem para comemorar recorde na Divisão Filtração
Parker Comemora Recordes em Segurança

No dia 1º de setembro a 
ParkerStore Megapress iniciou suas 
atividades, no bairro do Limão, 
zona Norte de São Paulo.

Além dessa área, a empresa atua 
também nas zonas Leste, Centro e 
Oeste e Municípios limítrofes das 
zonas Norte e Oeste da cidade de 
São Paulo. Seu principal diferencial 
é a especialização em produtos 
Fluid Connectors. Todos os seus 
administradores e colaboradores 

possuem longos anos de atuação 
no mercado de mangueiras e 
conexões hidráulica.
 
Distribuidor Autorizado na linha 
de Fluid Connectors e Fltros 
Industriais da Parker, e linha 
pneumática para preparação de 
redes de ar comprimido (FRL).  
De acordo com Cezar Yassuoka, 
Proprietário da Megapress, seus 
mercados  são o de manutenção 
industrial (MRO), terraplanagem, 
coleta de lixo e entulho.

“Realizamos um sonho antigo de 
ter um negócio próprio dentro do 
mercado em que atuamos há mais 
de 25 anos. O importante foi ter 
tido a oportunidade, a coragem e o 
apoio da Parker para poder realizar 
este empreendimento", diz. 

ParkerStore é inaugurada 
no Rio Grande

No final de agosto, a Comercial 
Reponte de Automação 
inaugurou oficialmente sua 
nova loja ParkerStore, na 
cidade de Rio Grande-RS.  Sua 
equipe qualificada atuará no 
fortalecimento e ampliação das 
relações comerciais na região de 
Rio Grande onde, inicialmente, 
serão trabalhadas as linhas Fluid 
Connectors, Automation e Fluid 
Control, sob o comando de 
Otávio e Aldrovando Gayer. 

De acordo com Adão N. 
Vieira, Gerente Regional da 
Parker, a intensão é ter uma 
posição técnico/comecial no 
emergente polo naval de Rio 
Grande. “Faz parte da nossa 
estratégia estarmos presentes 
nesse mercado, através dos 
programas ParkerStore e 
Hose Doctor. É uma região 
em franco desenvolvimento, 
onde encontra-se o maior 
dique seco do Brasil. Neste foi 
montada a plataforma P53 e 
será construída a plataforma 
P55 da Petrobras”, explica. 

Segundo Vieira, a 
ParkerStore Rio Grande é o 
ponto de vendas Autorizado 
da Parker Hannifin, mais 
meridional do Brasil. 

No período entre os dias 
19 e 23 de outubro a Parker 
através do Departamento 
Training, realizou dois 
treinamentos simultâneos 
que reuniu sua equipe 
interna de vendas e alguns 
distribuidores. O objetivo 
era apresentar os produtos 
da linha pneumática 
e eletromecânica, 
abordando as tecnologias, 
funcionamento e 
dimensionamento de cada 
componente pneumático 
e eletromecânico. 

O treinamento de 
Pneumática, ministrado 
pelo Instrutor Técnico, 
José Lerin, contou com a 
participação de 14 pessoas, 
entre eles 08 funcionários 
dos setores de vendas, 
manutenção e sistemas, além 
de 06 representantes dos 
distribuidores Valtor-Recife, 
Martins e Mansano-Bauru, 
Racitec-Rio de Janeiro e 
Unitec-Mogi das Cruzes. 

Já o treinamento de 
Eletromecânica, ministrado 
pelo Instrutor Técnico, 
Sérgio Silva, contou com a 
participação de 06 pessoas, 
entre funcionários da 
regional de vendas de São 
Paulo e do Rio Grande 
do Sul, além de alguns 
distribuidores como Fluid 
Center, Tecnomatic e 
Hidromatic-Maringá. 

Equipe de Vendas da Argentina e Chile Participa de Reciclagem

No período entre os dias 
28 de setembro e 16 de 
outubro, a Parker realizou 
um treinamento na Divisão 
Automação em Jacareí-SP 
para uma reciclagem sobre 
hidráulica, eletro-hidráulica, 
hidráulica proporcional e 
hidráulica mobil, com foco 
na capacitação da equipe de 
vendas da Argentina e do Chile. 
O evento foi aberto também 
para o Value Added, para o 

Departamento de Manutenção 
e Central de Vendas Internas. 

O treinamento aconteceu dentro 
de uma unidade móvel do SENAI, 
e abordou desde temas básicos até 
a aplicação e a prática de circuitos 
em bancadas de treinamento. 

A reciclagem teve início na 
semana entre os dias 28 de 
setembro e 02 de outubro, 
com o tema Tecnologia 
Hidráulica Industrial. Ao todo, 
12 participantes puderam 
acompanhar o treinamento 
ministrado por José Roxo, 
Instrutor do SENAI/SP. Na 
segunda semana, entre os 
dias 05 e 09 de outubro, os 

participantes também tiveram a 
oportunidade de conhecer um 
pouco mais sobre Tecnologia 
Eletro-hidráulica e Proporcional. 

Entre os dias 13 e 16 de outubro, 
quem liderou o treinamento 
foi José Toledo, Engenharia de 
Aplicações e Sistemas da Parker . 
Oito participantes assistiram seu 
treinamento sobre a Hidráulica 
Mobil. Outra apresentação que 
teve destaque, foi a do Gerente 
de Vendas  Hidraúlica Industrial 
da Parker, Ricardo Rossini, que 
fez uma explanação sobre Load 
Sence e hidráulica proporcional. 

Segundo Waldemir Amaro, 
Gerente do Centro Móvel de 

Formação Profissional do SENAI/
SP, a parceria com a Parker 
no decorrer desses últimos 
anos demonstra com clareza o 
comprometimento da indústria 
com o desenvolvimento e 
capacitação profissional dos 
técnicos que atuam em diversos 
setores. “Para nós do SENAI/
SP, manter essa parceria com a 
Parker garante a qualidade da 
formação desses profissionais e 
ajuda a empresa a apresentar 
seus produtos e fortalecer sua 
imagem no mercado”. Segundo 
ele, o treinamento possibilitou 
a troca de experiência e um 
levantamento das necessidades 
para implementações futuras de 
novos produtos e tecnologias. 

conscientização e aplicação 
das ferramentas Lean e 6´s, 
onde contam cada vez mais 
com um ambiente limpo, 
enxuto e, conseqüentemente, 
seguro. "Todos na Divisão têm 
consciência da necessidade de 
se trabalhar em um ambiente 
seguro. Estamos atuando 
fortemente na conscientização 
na fábrica, por isto estamos 
orgulhosos com esse resultado. 
Ele reflete o trabalho 
comprometido de toda a gerência 
e de todo o time. O que depender 
da Gerência, a planta terá todos 
os recursos necessários para 
que esses números continuem 
crescendo", disse.

Para que essa marca fosse 
alcançada, a Divisão Filtração, 
há um ano, mudou a estratégia e 
as ações em segurança têm sido 
exemplo para outras plantas. 
Entre reuniões de 15 minutos, 
ações da Cipa, Sipat e trabalho 
forte em conscientização dos 
funcionários, a planta vem 
conquistando novas marcas e
sempre comemorando a 
cada 50 dias.

Na opinião do Presidente da 
Cipa, a continuidade desse 
trabalho tem trazido ótimos 
resultados para a Divisão. "O 

O mês de novembro foi marcado 
por uma comemoração muito 
especial na Divisão Filtração, 
em São José dos Campos. 
Além de ter se mantido forte, 
e apresentado crescimentos 
durante o período de crise, que 
atingiu todo o mundo, no dia 
23 de novembro todo o time 
se reuniu para comemorar 
mais um recorde: 500 dias sem 
acidentes com afastamento.

O evento aconteceu na linha de 
produção da planta e contou 
com a presença do Presidente 
do Grupo para a América Latina, 
Ricardo Machado, do Gerente 
Geral, Sérgio Monteiro, e de toda 
a liderança da Divisão. Durante 
a comemoração, a fábrica parou 
todas as atividades e se reuniu 
para um café da tarde com todos 
os funcionários.

Após o discurso orgulhoso do 
Gerente Geral, do Presidente 
para a América Latina, do 
Presidente da Cipa, José Roberto 
e seu antecessor, Silvano 
Paiva Neto, todos puderam 
confraternizar.

Para Sérgio Monteiro, 
essa marca é resultado 
do comprometimento de 
todos os colaboradores na 

grupo está muito motivado 
e é muito importante esse 
envolvimento de todos. Temos 
notado uma mudança de 
comportamento na fábrica 
e isso tem garantido essas 
marcas", afirmou. Ele conta que 
está muito feliz em comemorar 
esse recorde com o time e que 
está otimista que novas marcas 
virão pela frente. "Só depende 
de nós, de nosso empenho e 
atenção no dia-a-dia. Tenho 
certeza de que alcançaremos 
nossas metas", afirmou.

Já o antecessor do cargo, 
Silvano, afirma que essa quebra 
de recorde é resultado da 
organização de ferramentas 
como o Lean e o 6S's dentro da 
planta. "Nosso foco sempre foi 
transformar nossa fábrica em 
um ambiente mais seguro. 500 
dias sem acidentes representa 
um grande marco para nosso 
time e isso é resultado do 
comprometimento de todos. 
Estamos todos muito orgulhosos 
e a expectativa é que esse 
ritmo não diminua. Queremos 
manter a marca e conquistar 
novos desafios".

O evento reuniu cerca de 250 
pessoas, entre Liderança, 
funcionários e terceiros dos 

dois turnos e foi encerrado 
com a entrega de um relógio 
personalizado a cada um deles.

Em seu discurso, Sérgio 
Monteiro reforçou a idéia 
do simbolismo do brinde, 
lembrando a todos que o 
ponteiro mais importante 
do relógio é o dos segundos, 
pois os acidentes acontecem 
numa fração de segundos 
"De um modo geral, todos 

nós temos claro que acidentes 
não acontecem, mas são 
provocados. Nossa idéia com a 
entrega do relógio era mostrar 
que não estamos preocupados 
com o valor do presente, mas 
sim com o que ele representa 
no dia-a-dia de todos. Tenho 
certeza de que todos estarão 
ainda mais atentos, de olho 
nos segundos do relógio, tão 
preciosos quando falamos em 
segurança", disse. 

Discurso Ricardo Machado, Presidente da Parker para América Latina

Colaboradores atentos ao discurso do Sérgio Monteiro, Gerente 
Geral Divisão Filtração



Simpoeste Apresenta 
Avanços Tecnológicos no 
Setor Sucroenergético

Rio Parts 2009

Com foco nos novos negócios, 
a Parker esteve presente na Rio 
Parts 2009, que aconteceu no Rio 
de Janeiro.  Durante o período 
entre os dias 30 de setembro e 3 de 
outubro, o Rio Centro foi palco da 
primeira edição da feira de maior 
destaque do setor automotivo 
do estado, que reuniu mais de 21 
mil visitantes e 220 expositores 
(entre eles 56 estrangeiros), 
números que ultrapassaram as 
previsões iniciais.

Entre as novidades, a Parker expôs 
durante toda a semana filtros 
lubrificantes, filtros separadores 
de água do combustível, filtros 
do ar, cilindros pneumáticos, 
válvulas linear, botão e  
solenóides. De acordo com 
Antônio Manoel de Freitas, 
Vendedor Técnico da Divisão 
Filtração da Parker. “Participar 
de um evento desse porte foi, 
sem dúvidas, muito importante 

para nós. Tivemos uma grande 
visibilidade e contamos com 
visitas significativas de nossos 
distribuidores e parceiros em 
nosso espaço”, conta.

Segundo Freitas, o 
encontro ajudou a estreitar 
relacionamento com clientes 
e proporcionou bons negócios 
para os expositores presentes. 
“Nosso objetivo era surpreender 
nossos clientes com nossas 
novidades no evento. Acredito 
que os resultados foram os 
melhores possíveis”, disse.

Considerado um sucesso, 
a feira gerou cerca de R$ 
30 milhões em negócios, 
segundo dados da 
organização. Para 2010, a Rio 
Parts está prevista para o mês 
agosto. A Parker já se prepara 
para levar mais novidades 
para a próxima edição. 

Parker leva novidades ao Rio de Janeiro

Durante os dias 12 e 13 de 
novembro a Parker participou do 
Simpósio Tecnológico do Centro 
Oeste Brasileiro (Simpoeste). 
O encontro aconteceu no 
Oliveira's Place, em Goiânia, 
onde os participantes puderam 
acompanhar um amplo ciclo 
de palestras voltado para 
os avanços tecnológicos na 
área industrial de empresas 
dos setores sucroenergético 
e alimenticio.

As palestras levaram para 
Goiânia as últimas novidades 
da área industrial, como 
projetos bem sucedidos 
na implantação de novas 
usinas, cogeração de energia, 
eficiência energética e 
sustentabilidade. Em 2008, o 
estado foi o segundo maior 
em crescimento industrial, 
registrando 8,5% de expansão, 
segundo o IBGE, e é um dos 
mais promissores nas áreas de 
alimento, geração de energia e 
produção de etanol e açúcar.

A Parker esteve presente 
com um estande onde expôs 
uma de suas novidades: o 
Dessalinizador de Água, 
produto esse necessário 
no tratamento de agua das 

caldeiras de alta pressão, 
atualmente empregadas em 
co-geração de energia. Esse foi 
um dos focos para esse evento, 
apresentado pela Parker.

Além da estrutura montada 
no Simpósio, a empresa 
participou ainda com uma 
palestra, ministrada pelo 
Supervisor de Marketing e 
Produtos, João Lúcio Vilela, no 
segundo dia do evento.

Durante sua apresentação, 
Vilela fez uma explanação 
sobre as válvulas direcionais 
com comunicação em 
rede e válvulas solenóides. 

“Consideramos muito positiva 
a participação da Parker em 
um evento com a qualidade 
que o Simpoeste apresentou.

De acordo com Vilela, durante 
os dois dias de Simpósio, 
os participantes tiveram a 
oportunidade de conhecer 
melhor os processos das 
usinas de açúcar e álcool. 
“Esse foi um evento muito 
representativo para o segmento 
e apresentou um nível 
técnico muito elevado. Isso 
nos proporcionou transmitir 
para o público presente as 
nossas tecnologias para o 
segmento”, disse. 

Parker Apóia Olimpíada do Conhecimento
No mês de novembro, entre os 
dias 9 e 14, foi realizada a Etapa 
Estadual 2009 da Olimpíada 
do Conhecimento. O evento, 
uma realização do SENAI/
SP aconteceu no Pavilhão do 
Anhembi, em São Paulo.

A Parker esteve presente 
como patrocinadora da 
modalidade da Polimecânica, 
que abrange a fabricação, 
montagem e manutenção 
de sistemas mecânicos com 
automação eletropneumática. 
O evento contou com o 

apoio de José Lerin, Instrutor 
Técnico da Parker, como 
avaliador da competição, 
juntamente com outros 
representantes do SENAI.

A Olimpíada é um evento que 
reúne alunos de diferentes 
áreas e unidades do SENAI 
para competições teóricas e 
práticas com o objetivo de 
avaliar e melhorar a qualidade 
da educação profissional. Além 
das competições, os visitantes 
tiveram a oportunidade de 
visitar o estande da Parker, que 

apresentou alguns produtos 
didáticos da linha pneumática 
e eletromecânica

Os vencedores desta etapa 
disputarão, no próximo 
ano, a Etapa Nacional, que 
acontecerá no Rio de Janeiro. 
Os vencedores de cada 
modalidade poderão ainda 
representar o Brasil na etapa 
internacional, a WorldSkills 
Competition.

Os vencedores da categoria 
Polimecânica foram:

• Medalha de Ouro, Rodrigo 
da Silva Panifer, da Escola 
SENAI “João Martins Coube”, 
de Bauru/SP. 

• Medalha de Prata, Erivelton 
Gualter dos Santos, da 
Escola SENAI “Roberto 
Simonsen”, do Bairro do Brás 
em São Paulo 

• Medalha de Bronze com o 
aluno Auyber Viani Teodoro, 
da Escola SENAI “A. Jacob 
Lafer”, de Santo André/SP.

A Parker parabeniza o esforço e 
a conquista de cada um deles! 

Estande Parker na Simpoeste

Parker Marca Presença 
na Fenasucro 2009
Entre os dias 1 e 4 de setembro 
a Parker esteve presente no 
maior evento mundial do setor 
sucroenergético, a Fenasucro 
2009. Durante os quatro dias de 
evento, boas oportunidades de 
negócios e visitação qualificada 
foram os pontos fortes da Feira, 

que acontece anualmente em 
Sertãozinho/SP, em um período 
que antecede a entressafra nas 
usinas de todo o Brasil.

A Parker aproveitou a 
oportunidade para levar 
seus lançamentos, além de 

expor produtos envolvendo 
as tecnologias Pneumática, 
Eletromecânica, Filtração,
Condução de Fluidos, 
Climatização e Controle, 
Instrumentação e Hidráulica, 
que atendem aos mercados 
industrial e mobil.

De acordo com João Lúcio 
Vilela, Supervisor de 
Marketing e Produtos da 
Divisão Automação, essa foi 
uma grande oportunidade de 
novos negócios. “Esse é um 
segmento em crescimento e 
vemos uma forte promessa de 
demanda para 2010. Para a 
Parker foi muito representativa 
essa participação, uma vez 
que conseguimos atingir nosso 
público alvo”, disse Vilela. Estande Parker na Fenasucro

MecMinas 2009 Expõe Linha 
de Produtos da Parker
A Feira da Indústria Mecânica 
(MecMinas) é hoje reconhecida 
como um dos mais importantes 
eventos da indústria metal-
mecânica do Brasil. Em sua 
sétima edição, realizada de 3 a 

6 de novembro, no Expominas, 
em Belo Horizonte, a Parker 
mais uma vez esteve presente 
apresentando os produtos 
envolvendo as diversas 
tecnologias. 

Estande Parker na MecMinas

Estudantes aprendem 
com a Parker

Estande Parker na Rio Parts

Soluções Parker para usinas de açúcar e álcool


